
あなたの農産物が2倍の値段で売れる

インターネットが苦手な方でも
今日から始められる

販路拡大セミナー

高口 大樹





那覇靖さん

・メール

・ネットでのお買い物

・ホームページ作成

・クレジットカード
⇒どれもご経験なし。



2倍の値段でも、マンゴーが売れた。



株式会社たねをまく代表

高口 大樹

たかぐち ひろき

農業Webデザイナー

ネット販売アドバイザー





ホームページ

チラシ

ロゴ



高口のブログ

知識ゼロから始める
農家さんの
野菜ネット販売





10以上のキーワードで、

グーグルやヤフーの検索順位1位

多いときの訪問数は、1日約2000人

1年間のお問合せは100件



大手ネット書店
Amazonから
本を出版。



1日中働いても、生活が
ちっとも楽にならない……。



地域が高齢化。耕作放棄地
も増えている……。



引き取られる野菜や果物の
値段が非常に安い……。



今年も大量の野菜や果物を
廃棄することになった……。



農業一本で生活していきたい
けれど、生活が成り立つか不
安……。



そんなお悩みを
解決できる方法が、
インターネット販売です。



【今日のお話は……】

１．年商1億円の農家もやっている、販売1年目からで
も注文が入る「ネット販売」とは？

２．売切続出、農園の規模をいっさい変えず、たった
100日で売上を去年の2倍にした農家さんの物語

３．なぜ2倍の値段をつけても売れるのか？ ネット
販売が売上を伸ばしやすい４つの理由

４．どうやって始めればいいの？販売方法比較表

５．10年後も、ほとんど新しいお客さんに頼らなくて
も安定した売上を出すための２つの視点
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年商1億円の農家もやっている、
販売1年目からでも注文が入る

「ネット販売」
とは？
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「ネット販売」とは

インターネットで、直接
野菜や果物などを売ることです。

販売する相手は、インターネッ
トの使える全国のお客様です。











農業は
お金にならない。

あなたは、こんな言葉を

聞いたことはありませんか？



でも

ネット販売
なら……



寺坂農園さん

⇒メロンやアスパラの販売で

年商１億円



丹波篠山いのうえ

黒豆農園さん

⇒黒豆のネット販売で

年商2億4000万円



ケタが大きすぎて、自分には関係な
いんじゃと思いますよね……？？



ケタが大きすぎて、自分には関係な
いんじゃと思いますよね……？？



おいそがしい方も……



画面を埋めつくすほど
の注文が！



農業のベテランじゃなくても……



オープン直後に売れる！



ネットに不慣れな方でも……



売切れ続出！
準備開始から100日で
売上を2倍に！



売り切れ続出、
農園の規模をいっさい変えず、

たった100日で
売上を去年の2倍にした
農家さんの物語

２



那覇マンゴー園さん

沖縄の
マンゴー農家さん

・兼業
・販売開始時は5年目



那覇靖さん

・メール

・ネットでのお買い物

・ホームページ作成

・クレジットカード
⇒どれもご経験なし。



知人、友人

農協

元々の販路



安くしなければ買ってもらえ
なかった

2kg4,000円
規格外品は家族で食べる

⇒市場に出回るマンゴーの値段と
比較すると……



ホームページを作る

高口に相談

⇒制作期間は約2か月



どんな風に売ったの？

・値段を上げてみた。

⇒2kg8,000円

・わけありマンゴーも出品した。

・こだわりをしっかり紹介した。



発売後、
たちまち話題に！！



予約注文が殺到！



予約受付開始から1週間で……



自然検索でも
注文が！



3月準備開始

↓
5月予約販売（ここで売り切れ）

↓
7月発送開始（売上2倍）

↓
8月販売終了



雑誌の依頼
大口取引



マンゴー園に
訪問者も！



喜びの声が続々！！



種までしゃぶり
つくした！

7歳の息子に「また買っ
てね」と催促された。

「あま～～い!!」
とろけました。

祖母の米寿のお祝
いにあげました。

あっというまに平らげました。



那覇マンゴー園の新しいビジ
ネスモデル

知人・友人

・農協（この年は出荷せず）

インターネット販売





那覇さんのマンゴー、
買ってみてください！



そんなにうまい話がある
の？？

裏があるんじゃないの？？



なぜ2倍の値段をつけても売れる
のか？

ネット販売が売上を伸
ばしやすい４つの理由

３



＜１＞

中間マージンが

かからない。



なかなか高値がつかない。



野菜や果物が安く引き取られるのは、

完全販売代行の
サービスだから。



自分で売れば、
高値をつけても売れる！



＜２＞

差別化
しやすい。



少しでも
安いものを……



おいしそう！



＜３＞

捨てていた野菜や
果物も出品できる。





梨を捨てる穴
があるんです……



＜４＞

ネット通販市場は、

今まさに拡大している。







全国のお客様から反応がもらえるので……

自分の仕事に
誇りがもてる。



どうやって始めればいいの？

販売方法比較表

４



インターネット販売を始める主な方法

１．メルカリ
２．ヤフオク
３．楽天
４．ホームページ



メルカリ

若者を中心に人気のフリーマーケット



ヤフオク

古くからあるオークションサイト



楽天

大手ショッピングモール



ホームページ

すべて自分の思い通りに作る。





初めの一歩に最適



初めの一歩に最適

比較的始めやすい



初めの一歩に最適

比較的始めやすい

集客力がある。差別化できれば



初めの一歩に最適

比較的始めやすい

集客力がある。差別化できれば

長期的な販売に最適



インターネットの
苦手なあなたでも大丈夫！

今日から始めて
安定できる２つの視点
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１.顧客リストを作ること

２.売り続けられるページ
を作ること



1．
顧客リスト
が手に入る仕組みを

作りましょう。



・メールアドレス（重要）
・住所

・電話番号



1回目の
注文

顧客リストがないと……

2回目
以降の
注文



顧客リストがないと……

新規顧客にアピール
し続けるしかない。



1回目の
注文

顧客リストがあれば……

2回目
以降の
注文

・メール
・チラシなど



顧客リストがあれば……

何度も買ってもらえる
状況を作ることができ
る。



新しいお客さんに買ってもら
うよりも……

ファンを作って何度も買って
もらう方が、10倍楽！





年商1億円の寺坂農園さんも……



『直販農家にとって、一番の資産は
顧客リストです。

現金を100万、200万失おうが、顧
客リストの方が大切です。顧客リス
トさえあれば、どんなことがあって
も、私は何度でも立ち上がることが
できるからです。』

（出典：『直販・通販で稼ぐ！年商1億円農家』寺坂祐一著67ページより）



２．

売り続けられるページ
を作りましょう。



フリーマーケット、
オークションのイメージ



楽天など、ショッピング
モールのイメージ



自分のホームページを
もつイメージ





おススメの流れは

メルカリ ⇒ ホームページ



メルカリ



自社ホームページ



まずはここから始めてみませんか？



ご清聴ありがとう
ございました！


